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Executive Summary

Strategische Relevanz im Wandel — IT-Consulting zwischen Skalierung, Kl und Konsolidierung

Einfihrung

Die digitale Transformation schreitet weiter voran — und stellt
Unternehmen wie IT-Consulting vor wachsende Herausforderungen.
In der zweiten Jahreshalfte 2025 sorgen technologische Umbriiche,
zunehmender Innovationsdruck und ein splrbarer Fachkraftemangel
flr strukturelle Veranderungen in der deutschen Wirtschaft.

Fir die IT-Consulting Branche bedeutet das: bestehende Strategien
mussen hinterfragt, neue Ansatze schnell umgesetzt werden.
Gleichzeitig wachst die Bedeutung der Branche als zentrale
Schnittstelle zwischen Technologie und Unternehmenspraxis.

Makrodkonomische Trends und branchenspezifische Entwicklungen
treiben zusatzlich die Konsolidierung im Markt voran — nicht zuletzt
durch ein aktives M&A-Geschehen, das sowohl von strategischen
Kaufern als auch von Finanzinvestoren gepragt wird.

Der vorliegende Bericht bietet einen kompakten Uberblick tiber
aktuelle Trends, Marktentwicklungen und Transaktionsdynamiken.

Wir wiinschen viel Spal beim Lesen!

Bekim Asani
Partner

Georg Steimel
Partner

Guido Haarmann
Beirat
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IT-Consulting in Deutschland (in Mrd. €)

Der Einsatz von Generative Al verlagert sich zunehmend von
Pilotprojekten hin zu skalierbaren Losungen in
Kernprozessen. IT-Consultingen agieren als strategische
Partner bei Integration, Governance und
Technologiearchitektur.

Der zunehmende Mangel an IT-Fachkraften verstarkt den
Druck auf Beratungen, ihre Delivery-Modelle durch
Automatisierung, Nearshoring und gezieltes Upskilling
effizienter aufzustellen.

Die Nachfrage nach umfassenden Cloud-Migrations- und
Plattformstrategien bleibt hoch. Beratungen begleiten
Unternehmen bei der Konsolidierung von IT-Landschaften
und dem Aufbau skalierbarer Plattformarchitekturen.

Die Marktaktivitat im M&A-Segment bleibt hoch. Besonders
gefragt sind spezialisierte IT-Consulting Unternehmen mit
tiefem Technologie-Know-how, stabilen Kundenbeziehungen
und wiederkehrenden Umsatzen.
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Ubersicht IT-Consulting Markt (Deutschland) S S

Konstante Wachstumsraten in einem immer starker fragmentierten Markt Mergers & Acquisitions

Marktvolumen Informationstechnologie (in Mrd.€) Wesentliche Schliisselkennzahlen — GJ 2025

- Gesamtmarkt 161
I 7-Beratung 36.850 71,2 Mrd.€

Unternehmen IT- Gesamtumsatz IT-
Consulting (D) Consulting in D

7,7% m 265.000
Marktwachstum SR Beschiftigte in der
(CAGR 2017-2025) AR IT-Consulting (D)
2017 2019 2021 2023 2025
Zielindustrien im IT-Consulting (2025) Marktanteile Deutschlands der 4 groRten Player Geografische Verteilung der IT-Beratungsfirmen

- Andere Unternehmen ﬁ
hoch

- Accenture

- Capgemini
T-Systems
Atos Information Technology '
‘ niedrig
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- Finanzindustrie
- Industrie (ohne Automobil)
- Automobil

Behorden

7 71,2
8,4% (Mrd. €)

Telekommunikation

% sonst. Markte
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Experten beim Zusammenfligen unterschiedlicher Hard- und Softwarekomponenten zur Steigerung der Effizienz und Leistungsfahigkeit Mergers & Acquisitions

Wesentliche Schliisselkennzahlen 2025 Umsatz Systemintegration Deutschland (in Mrd. €)
35,9 Mrd.€ Top 20 Global @
Umsatz der E Player 54,3
IT—S.ystemintegration HH erwirtschafteten 46,8
in Deutschland 51,9% des Umsatzes (H11,4%) 40,8
35,9
28,8 31,9
26,0 .
Umsatzstarkster
- Bereich: 14,7%
‘ |nfraStru ktu l'- CAGR 2025-2028
integration
2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028
Trends Auswahl Systemintegratoren
Kinstliche Intelligenz Cloud-Transformation Zero Tr".{St &KI- Digitale Souveranitat
(KI) & . gestiitzte
Automatisierung und Edge-Integration Cyberabwehr & Open Source > ' I ! I . OOR’ACI_G
sccenure <> AtgQ
Kinstliche Intelligenz und  Cloud-native wird Unternehmen setzen Um Abhangigkeiten von
Automatisierung werden  Standard, Edge- angesichts groflen Cloud- Inms o
zentrale Bausteine. Sie Leistung gewinnt an wachsender Cyber- Anbietern zu O bechtle Ca{)g,Q)N\UI\Ato
ermoglichen Echtzeit- Bedeutung. Bedrohungen auf reduzieren, setzen
Analysen, Einheitliches Zero-Trust und K- Unternehmen verstarkt i @ ,
Prozessautomatisierung, Management und gestiitzte Erkennung. auf Open Source wie DeIOItte . MAVENIR HCLTech
insb. in Cloud-Transformation Das erhoht die Nextcloud. Bereits 69 % .
Serviceautomatisierung verandern IT- Sicherheit und senkt der Mittelstandler N Ec Wi ro'o. c COgnIZGnt
und bei internen Geschaftsmodelle. die Kosten bei sichern sich so mehr p .
Abldufen. Datenlecks deutlich. digitale
Unabhangigkeit.
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Aktuelle Branchentrends
Struktureller Wandel im IT-Consulting — Konsolidierung als strategische Konsequenz eines herausfordernden Marktumfelds

Angespanntes Marktumfeld

Viele Unternehmen agieren aktuell vorsichtig:

Konjunktursorgen, geopolitische Unsicherheiten und volatile
Kapitalmarkte fihren dazu, dass IT-Budgets nur zogerlich
freigegeben werden. Strategische Digitalisierungsprojekte
werden priorisiert, operative Initiativen haufig verschoben.

Investitionen konzentrieren sich auf Geschéaftskontinuitat

IT-Consulting benétigen langeren Sales-Fokus und
Pipeline-Puffer

Engpass an Talenten

Der Fachkraftemangel bleibt strukturell bestehen -
insbesondere in Bereichen wie Cloud, Cybersecurity und Data

Analytics. Gleichzeitig steigen die Erwartungen an flexible
Arbeitsmodelle, Weiterentwicklung und Purpose-getriebene
Unternehmenskultur.

Fluktuation & Vakanzen gefahrden Projektqualitat und Wachstum

Erfolgreiche Beratungen investieren in Employer Branding
und Inhouse-Akademien

Konsolidierung durch Buy-&-Build

Der Markt erlebt eine zunehmende Verdichtung durch
Private-Equity-getriebene  Buy- & Build Konzepte.
Mittelstandische IT-Consulting geraten zwischen groRe
Plattformanbieter und hochspezialisierte Nischenplayer —
Differenzierung wird iberlebenswichtig.

MittelgroRe Anbieter verlieren an Profil, wenn sie sich nicht
klar positionieren

Skaleneffekte und Branding werden zunehmend erfolgskritisch

Wandel der Projektmodelle

Immer mehr Kunden fordern agile Vertragsmodelle, klare
Erfolgsmessung und geringere Projektrisiken. Das klassische
,Time & Material“-Modell verliert an Bedeutung — Value-
based Pricing und Outcome-basierte Vertrage nehmen zu.

Neue Modelle erfordern héhere Steuerungskompetenz &
Risikomanagement

Effizienz & Ergebnisverantwortung treten starker in den
Vordergrund

[ ad
J Steinbeis

Technologischer Umbruch

Generative Al, Process Mining und No-Code-
Plattformen verdandern nicht nur die Toolchains,
sondern auch die Kundenanforderungen. Beratungen
missen ihr Leistungsversprechen neu justieren — weg
von Umsetzungsunterstiitzung hin zu Innovation und
Enablement.

Kunden erwarten einsatzfahige, skalierbare KlI-Lésungen
statt ,,Proof-of-Concepts”

Beratungen bendtigen kontinuierliche Weiterqualifizierung &
Partnernetzwerke

Nachhaltigkeit und ESG

ESG-Vorgaben und Nachhaltigkeitsziele riicken in den Fokus
von IT-Entscheidern. Beratungen, die IT-Strategien mit

Nachhaltigkeitszielen verkntpfen, verschaffen sich klare
Wettbewerbsvorteile — nicht nur im 6ffentlichen Sektor.

Kunden verlangen Beratung zu CSRD, CO,-Footprint & Green IT

Sustainability-by-Design wird Teil technischer
Architekturberatung

Mergers & Acquisitions

Die Kombination aus Marktunsicherheit, wachsendem Wettbewerbsdruck und strukturellen Herausforderungen verlangsamt die Wachstumsdynamik im IT-Consulting. Gerade
mittelstandische Anbieter geraten dadurch zunehmend unter Zugzwang und sind verstarkt von Konsolidierungsbewegungen betroffen.
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Chancen- und Risikoanalyse in der IT-Consulting Branche

Anhand einer SWOT-Analyse lassen sich aus den aktuellen Marktentwicklungen konkrete Handlungsempfehlungen ableiten

[ ad
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» Die IT-Consulting Branche befindet sich nach
wie vor auf einem stabilen Wachstumstrend
» Digitale Transformation setzt Unternehmen
unter erheblichen Investitionsdruck, um
technologisch wettbewerbsfahig zu bleiben
» Der IT-Consulting Markt ist stark fragmen-

tiert und bietet Wachstumsmaoglichkeiten fur

Player unterschiedlicher GroRe

» Strategische Investitionen in das zukiinftige
Wachstum lassen sich mit Partnern besser
schultern

» Der ungebrochene Trend zu langfristigem
Wachstum unterstltzt das allgemein
positive Marktsentiment auf der
Kauferseite und stabilisiert zudem die
Markterwartungen hinsichtlich der
Unternehmensbewertungen

Im Vergleich zu anderen Segmenten
innerhalb IT-Branche, ist die IT-Consulting
weiterhin stark von der personenbezogenen
Kompetenz seiner Fachkrafte abhangig

Der Wettbewerbsdruck innerhalb der
Branche wird zusatzlich durch internationale
Player verscharft

Die negativen Folgen der sich verstarkenden
Mitarbeiterfluktuation kann durch strate-
gische Akquisitionen und Partnerschaften
aufgefangen werden

Durch den Zusammenschluss mit bereits
etablierten Playern kénnen Risiken minimiert
und die Entwicklungsmaéglichkeiten fur
Mitarbeiter deutlich verbessert werden

»

»

»

— 4

Die Themen Cybersicherheit, Datenanalyse
sowie Kinstliche Intelligenz stellen die
Schlisseltrends in der IT-Consulting dar
Durch die projektweise Einbindung von IT-
Spezialisten, auch aus dem Ausland (Off-
shoring), gelingt es, Projekte abzusichern und
zusatzliche Umsatze zu heben

Internationale Marktexpansion in aufstreben-
den Mérkten erhoht die Wachstumsdynamik

—
Der Aufbau von technischer Expertise in
unterschiedlichen Bereichen starkt sowohl die
Wettbewerbsposition als auch Expansions-
moglichkeiten

Unternehmen, welche die Schliisseltrends
bereits in ihr Leistungsportfolio aufgenommen
haben, kénnen hohere Bewertungen am
Markt erzielen

»

»

»

Regulatorische Herausforderungen &
Compliance im Bereich des Datenschutzes
belasten die Performance und Gewinn-
aussichten

Die Entwicklung neuer Trends und Techno-
logien zwingt Unternehmen permanent ihr
Geschéaftsmodell zu hinterfragen und da wo
moglich anzupassen

Vor dem Hintergrund der vielfaltigen
Investitionshlrden befassen sich immer
mehr Unternehmer mit den Maglichkeiten
von strategischen Partnerschaften und eines
Unternehmensverkaufs

Die von verschiedenen Finanzinvestoren
propagierten Buy & Build-Konzepte starken
die Resilienz der Unternehmen und helfen
die Profitabilitat mittel- bis langfristig
abzusichern

www.steinbeis-finance.de
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Hauptakteure in der IT-Consulting

Gezielte Zukaufe treiben den Wachstumskurs — M&A wird aktiv als strategisches Werkzeug in der IT Consulting Branche genutzt

r
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Unternehmen

>
accenture

56.000 60.468 60.030

Finanzkennzahlen

(’n m€) 16,4% l 18,4% l 18,7%

Capgemini @

21.995 22.522 22.234

14,0% . 13,4% - 13,6%

ALLGEIER

480 488 460

2022 2023 2024 2022 2023 2024 2021 2022 2023* 2022 2023 2024

s ¢ D) C o) (® @ )
niedrig hoch niedrig hoch niedrig hoch niedrig hoch
Anzahl Transaktionen
(01/21 - 06/25) 175 (158) 30 3 6
= all for one \ .l | ISg adESSOJ
Unternehmen = Group DATAGROUP
1963 1.400
. 1.221
1.136
453 488 511 494 498 527

Finanzkennzahlen
(in m€)

2022 2023 2024 2022 2023 2024 2021 2022 2023* 2022 2023 2024
Ce O e Ce C_ &
niedrig hoch niedrig hoch niedrig hoch niedrig hoch
Anzahl Transaktionen
4 9 5 19
(01/21 - 06/25)
[ | -—

www.steinbeis-finance.de
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MarketMap IT-Consulting (DACH-Region 01-21 bis 06-25)

Im Fokus: IT-Consulting. Die Analyse zeigt, welche Strategen und Finanzinvestoren den Markt aktiv mitgestalten.
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IT-Consulting im Uberblick

Top 8 Strategen

HHHE 423

Unternehmen

g 339
&=

Investoren
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Investoren

techbold

accen’t'ure
DATABROUP
ALLGEIER
Q swisscom

ceni_g

adesso

QVEST

Anzahl
Gesamtinvestitionen

Top 8 Finanzinvestoren

Anzahl
Investoren . .
Gesamtinvestitionen
Elvaston 23
ety ,_,.,w,,,,r’”""’ s
UFENAU 19
@ 16

zzzzzzzzzzzzzzzzzzzzzzzz

- Deutsche 15

Beteiligungs AG

DEUTSCHE PRIVATE EQUITY 14

Dt MAXBURG 2

AI_IE.TI_IE 8

=

AURELIUS

www.steinbeis-finance.de



Ubersicht der aktivsten IT-Consulting Unternehmen (Strategen) in Deutschland

Die Branche erkennt die Potenziale & Wachstumschancen durch anorganisches Wachstum
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Unternehmen

techbold

>
accenture

DATAGROUP

Q@ swisscom
cenit
e
adesso

ALLGEIER

QVEST
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Beschreibung

Anbieter von IT-Dienstleistungen und IT-Lésungen fir mittelstdndische Unternehmen. Das Unternehmen bietet eine
Reihe von Dienstleistungen an, darunter IT-Support, IT-Consulting, IT-Audit, IT-Sicherheit und IT-Outsourcing

Accenture ist ein globales Beratungsunternehmen, mit Dienstleistungen in den Bereichen Strategie, Beratung,
Digitalisierung, Technologie und Transformation

Datagroup ist ein deutsches IT-Service-Unternehmen, das sich auf die Bereitstellung von IT-Outsourcing, IT-Solutions
sowie Managed Services spezialisiert hat

Swisscom ist das fiihrende IT-Consulting Unternehmen in der Schweiz. Privat- und Geschaftskunden bietet das
Unternehmen Mobile, Internet, TV sowie umfassende IT- & digital Services

Cenit AG ist ein deutsches Software- und Beratungsunternehmen, das sich auf die Optimierung und Digitalisierung von
Geschéftsprozessen spezialisiert hat

Adesso ist ein fiihrendes IT-Dienstleistungsunternehmen in Deutschland, das sich auf die Beratung und IT-
Losungsentwicklung konzentriert

Allgeier SE ist eines der flihrenden Technologieunternehmen in Deutschland, das ein breites Portfolio von IT-Lésungen
und Services anbietet, darunter Softwarelésungen, Data-Analytics sowie Cloud-Infrastrukturen

Quest unterstitzt insbesondere Medienunternehmen und Broadcaster bei der digitalen Transformation und der
Implementierung modernster Medientechnologien

Anzahl
Deals

11

Investmentrationale

Regionale Prasenz starken,
Dienstleistungsdiversifikation

Expansion & Innovation, technische
Spezialisierung

Ausbau regionaler Prasenz &
technologische Erganzung

Globale Expansion, Gewinnung von
Branchenkompetenz

FUhrende Anbieter fir digitale
Prozesskontinuitat

Innovationsfahigkeit erhéhen,
Marktprasenz vergroRern.

Gewinnung neuer Fachkrifte,
Dienstleistungsdiversifikation

Globale Expansion, Gewinnung von
Branchenkompetenz

www.steinbeis-finance.de



M&A im IT-Consulting

Entwicklung der Bewertungsmultiples im internationalen Vergleich und in Deutschland (2019-2025)
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Trading Multiples (EV/EBITDA)

20
15 +
10 +
5 -
0
2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025
— USA & Canada = Europa

= In den USA und Kanada stiegen die Trading-Multiples bis 2021
deutlich an und erreichten mit etwa 15,6x ihren Hochststand,
was vor allem auf die starke Nachfrage nach IT-Unternehmen
wahrend der Corona-Pandemie zurlickzufiihren ist

=  Europaist seit 2021 unter Druck geraten und verharrt seither
auf einem niedrigeren Multiples-Niveau (6x-8x).

= Nach dem Einbruch in 2022 haben die Multiples in USA/Canada
schnell das Vorkrisen-Niveau erreicht. Europa hat sich seit 2022
stabilisiert und blickt einen leichten Aufwartstrend entgegen.

Transaction Multiples (EV/EBITDA)
20 ~

15 +

10 +

0 T T T T T 1
2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

— USA & Canada = Europa

= Die Transaction Multiples (EV/EBITDA) in den USA und Kanada
erreichten im Jahr 2023 mit rund 18,2x ihren Hochststand und
sind seitdem wieder gefallen, was auf eine zunehmende
Marktnormalisierung hindeutet.

= |n Europa bewegen sich die Multiples in einer stabileren
Bandbreite zwischen 6x und 12x, beeinflusst durch zahlreiche
Transaktionen fuhrender IT-Dienstleister wie Accenture.

= Der anhaltende Riickgang der Multiples reflektiert vor allem
ein realistischeres Bewertungsumfeld nach dem
pandemiebedingten Nachfragehoch.

14

12

10

L
Deutschland

Transaction Multiples (EV/EBIT)

- — N _——

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

= lLarge-Cap = Mid-Cap = Small-Cap

Die Transaction Multiples (EV/EBIT) in Deutschland zeigen Uber den
Zeitraum 2019 bis 2023 ein moderates Auf und Ab, wobei sich die
Werte je nach UnternehmensgroRe in einem Bereich zwischen 9x
und 12x bewegen.

Seit 2024 lasst sich ein positiver Trend erkennen, der sich nach
aktueller Einschatzung auch im Jahr 2025 fortsetzen durfte.

Besonders Large-Cap-Unternehmen erzielen weiterhin die héchsten

Multiples, wahrend Small-Caps am unteren Ende der Bandbreite
verharren.

www.steinbeis-finance.de
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M&A-Markt 2025: Anhaltende Transformation und mittelstandische Deals im Fokus

Buy & Build Konzepte sind im fragmentierten Markt der IT-Consulting auf dem Vormarsch

'
J Steinbeis
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Eine Buy-and-Build-Strategie zeichnet sich durch die Akquisition eines Kernunternehmens aus, das durch strategische Zukdaufe weiterentwickelt wird. Dies steigert die Marktposition,
maximiert Synergien und diversifiziert das Serviceangebot. Ziel ist die Schaffung eines konsolidierten Marktfiihrers mit verbesserten Skaleneffekten und Wettbewerbsvorteilen. Ideal fiir
mittelstandische IT-Consulting-Unternehmen, die expandieren wollen oder solche, die die nachste Wachstumsstufe nicht mehr alleine erklimmen wollen oder konnen

Unternehmen

Ubersicht

Umsatz in m€

Anzahl Transaktionen
Ab 2022

Zukdufe (Auswahl)

Besitzverhdltnis

Quelle: Pitchbook; *vorlaufiger Umsatz
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TIMETOACT
Jﬁ‘(’.'il?(.')Ul-‘-'

Die TIMETOACT GROUP mit Sitz in K&ln ist eine IT-Consulting-Gruppe mit Fokus auf Cloud-
Plattformen, Microsoft-, Atlassian- und SAP-Beratung, Data & Al sowie Collaboration-
Tools. Die Gruppe ist aktivim Mittelstands- und Konzernumfeld und war urspriinglich
stark in der DACH-Region verankert. Seit 2021 verfolgt sie eine konsequente Buy-and-
Build-Strategie, mit der sie sowohl ihr Portfolio als auch ihre geografische Prasenz (z. B.
Spanien, USA) deutlich erweitert hat. Das Ziel: Aufbau eines integrierten One-Stop-Shops
fiir digitale Transformation.

320 360
225
117 127
2020 2021 2022 2023 2024
9

brainbits

Business Intelligence

t-)e“] h Trustbit JOIN

EQUISTONE|—>

&4 | UT=CH

Lutech ist ein fuhrender italienischer IT-Dienstleister mit starkem Fokus auf SAP-
Beratung, Cloud-Migration, Cybersecurity und Managed Services. Seit dem Einstieg von
Apax Partners 2021 wird die Gruppe gezielt zur pan-europaischen Plattform ausgebaut.
Die Buy-and-Build-Strategie setzt auf die Expansion in Stideuropa, insbesondere Spanien,
sowie die geplante Ubernahme von Atos Italia, um das Angebot in vertikalen Industrien
zu vertiefen. Ziel ist es, eine skalierbare IT-Gruppe fiir den stideuropéischen Mittelstand
und GroRkunden zu etablieren.

797 838
440 459 524
2020 2021 2022 2023 2024
9
, L /? _
SAPIMSA =1 Rf&!}ﬁ" er Jestema\  finwave DOT

Apa). |

www.steinbeis-finance.de




Relevante M&A-Transaktionen im Umfeld des IT-Consulting/der Systemintegratoren -~
J Steinbeis

Strategische Konsolidierungen pragen die Branche

Mergers & Acquisitions

Target Land (Target) Buyer Jahr Target Beschreibung
NOVEDAS m 2025 NOVEDAS Consulting bietet IT-Management, Green IT und Business Process Management Losungen an.
@ - DERGAFEE. 5025 Relacon bietet IT-Beratungsdienstleistungen in den Bereichen SAP, Process Management , Mobile Services und Test-
RELACON CoNSULTINS Automatisierungen an.
. - V - devoteam 2025 Aff|r.1|s ist ein unabhdngiges IT-System- und Beratungsunternehmen, das SAP Managed Services und SAP-Lésungen
a I n IS anbietet.
i ) David Lamm Consulting berdt Unternehmen bei der Digitalisierung und Prozessoptimierung mit Schwerpunkt auf IT-
David Lamm Consulting 2025 . .
® Strategie, Infrastruktur und Projektmanagement.
. I ' Das Gromnitza Systemhaus bietet IT-Dienstleistungen, Netzwerk- und Systemlésungen sowie IT-Support fiir
groml:ll};%a S G 2025 mittelstandische Unternehmen.
CD PROJECT - Project Partners unterstiitzt Unternehmen bei der Implementierung und Optimierung von
PARTNERS d K E A R N E Y 2025 Projektmanagementldsungen, insbesondere mit SAP-basierten Tools.
o
- 'Y . . . . . . .. . . . .
Fellowmind ist ein IT-Dienstleister, der Unternehmen bei der digitalen Transformation mit Microsoft-Technologien
Fellowaind COSMO 2025 e g

CONSULT

Quelle: Pitchbook

wie Dynamics 365, Azure und Power Platform unterstutzt.
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Strategische Kaufer — M&A Strategien

Akquisitionskriterien strategischer Kaufer

r
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Mergers & Acquisitions

Umsatz (m.€)

Mitarbeiter

Standort

IT-Dienstleistungen/
Geschidiftsbereiche

Kundensegmente/
Zielindustrien*

*Ausgewahlte
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>
accenture

adesso

= all for one

CANCOM

ALLGEIER

= Group
>15 Agnostisch >10 >10 Agnostisch >2,5
>50 Variabel Variabel Variabel >50 Variabel
Primar DACH-Region . .
Global Europa DACH-Region DACH-Region DACH-Region DACH-Region
UK UK
USA
KI—Anwendu‘ngen & Digitale Transformation . . IT-Security i IT—Infrastruktur
Implementierung .. CRM-Dienstleister IT-Workspace Losungen Big Data
. . personalisierte . Modern Workplace .. .
innovativer Finanzplanungssoftware SaaS-Losungen IT-Security

Analysesoftware

Softwarelésungen

Kl & Industrie 4.0

Cloud-Losungen

Unternehmen jeder
Grolenklasse

Automobilindustrie
Bauen und Wohnen
Energiewirtschaft
Lotteriegesellschaften

Maschinen- Anlagenbau
Elektroindustrie
GroRhandel
Metallindustrie

Unternehmen jeder
GrolRenklasse

Einzelhandel
Offentlicher Sektor
Gesundheitswesen
Transport & Logistik

Unternehmen jeder
GroRenklasse
Offentlicher Sektor

www.steinbeis-finance.de



Strategische Kaufer — M&A Strategien

Akquisitionskriterien strategischer Kaufer

r
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Mergers & Acquisitions

Umsatz (m.€)

Mitarbeiter

Standort

IT-Dienstleistungen/
Geschidiftsbereiche

Kundensegmente/
Zielindustrien*

*Ausgewahlte
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g cognizant  ©@ntroata. |NfDS)S  HCLTech  Globant
€ cog DATAGROUP
>45 >10 30-100 25-200 50-100 5-50
Variabel Variabel Variabel >50 Variabel >30
USA, UK, Europa, Japan,
Global Global China Canada, Australien Global Global Deutschland
& Indien
Kinstliche Intelligenz Prozessimplementierung Digitale Losungen Saa$ Digitale Perfo'rmance L RPA .
. . IT-Security Kinstliche Intelligenz
personalisierte IT-Security Daten Analyse Datenanalyse . .
. . .. Blockchain Cyber Security
Softwarelésungen Cloud & IT-Infrastructure KI-Lésungen Automatisierung Robotik Cloud

Bankwesen
Automobilindustrie
Blue Economy
Fertigung
Einzelhandel

Automobilindustrie,
Banken, Versicherungen,
Fertigung, Einzelhandel,

Transport & Logistik,

Offentlicher Sektor

Automobilindustrie
Konsumgdterindustrie
Gesundheitswesen
Industrie
Einzelhandel

Ristungsindustrie
Energieindustrie
Offentlicher Sektor
Telekommunikation
Einzelhandel

Automobilindustrie
Medien & Entertainment
Fluggesellschaften
Sportindustrie
Einzelhandel

Deutscher Mittelstand

www.steinbeis-finance.de



Kontakt

Unsere M&A-Experten mit Erfahrung in der IT- und Beratungsindustrie

Bekim Asani

Partner
+49 177 215 5206

asani@steinbeis-finance.de

Experte fir M&A und Kapitalstrukturierung im Mittelstand mit Fokus auf
Technologie & IT

Georg R. Steimel

| Partner
+49 173 521 5755

steimel@steinbeis-finance.de

Experte fur M&A und Unternehmensnachfolgen im Mittelstand mit Fokus
auf IT-Consulting, IT-Services und Software

[ ad
J Steinbeis

Mergers & Acquisitions

‘ Guido Haarmann
Beirat
aarmann@steinbeis-finance.de

Als Partner bei Accenture und Beiratsmitglied bei Steinbeis M&A Experte
in der nachhaltigen und erfolgreichen Digitalisierung von Unternehmen
jeder GrofRenordnung

' Fabian Gemeinhardt
Associate
J +49 151 5057 4290

gemeinhardt@steinbeis-finance.de

Transaktionserfahrungen in der IT & Technologiebranche und Betreuung
der aktuellen Transaktionen in der IT-Consulting & Softwarebranche

Main Tower, Neue Mainzer Str. 52-58, 60311 Frankfurt am Main, Deutschland | info@steinbeis-finance.de | www.steinbeis-finance.de
Frankfurt | Stuttgart | Hamburg | Minchen | Karlsruhe | KoéIn | Berlin | Wien (AT) | Zurich (CH)
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Executive Summary Steinbeis M&A S Steinbeis

Erfahren und unternehmerisch, mit Mittelstandsfokus und breiter Branchenkompetenz Mergersaianatic ont

Ganzheitliche S E e Personliche Kontakte
Transaktionsberatung » 9 Standorte Zu den Entscheidern und
Von Unternehmern fur Investoren

» Internationales Netzwerk

Unternehmen

Erfahrenes Team mit

» Mergers & Acquisitions vielseitigem Hintergrund und

) FINANCEMONTHLY® WINNE!‘( .
umfangreicher ] Fim of e Year - Gefmany
» Strategy Branchenkompetenz e Ssiommen

» Capital Advisory

Aktive Kooperationen

Mitglied des i+ Anwalten. Bank
»  Buy-and-Build Weit iber 200 Transaktionen der Expertenpanels Mt AMwalten e e

Partner in den letzten Jahren vom Finance Magazin Beratern, Wirtschaftsprifern

(Multiples) und Steuerberatern

Langjdhrige

r’ Steinbei Projekterfahrung Steinbeis-Verbund

Megers&fcguismons uber alle Umfassendes Know-how in bietet breites technologisches
Unternehmensphasen Verhandlungsfiihrung und -psychologie Know-how
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MaRgeschneiderte Losungen fiir nachhaltige Wertschopfung
IT- Branche im Fokus, Steinbeis M&A entdeckt Chancen fiir Wachstum und Innovation

'
J Steinbeis

Mergers & Acquisitions

Steinbeis M&A ist erfahren in der Software- und IT-Branche mit tGber
15 erfolgreichen Transaktionen und einem breiten Netzwerk von
Unternehmen, Eigentliimern und Investoren.

Unternehmen in der IT- und Softwarebranche erweitern ihre Prasenz
und Investitionen, um dem Marktumfeld gerecht zu werden und
langfristiges Wachstum sicherzustellen.

Das erfahrene Research-Team von Steinbeis M&A analysiert kontinuierlich
die IT- und Softwarebranche, um aktuelle Markt- und Technologietrends
sowie Chancen fur mittelstandische Unternehmen zu identifizieren.

A

Als Teil der renommierten Steinbeis-Gruppe konnen wir durch das breite
Netzwerk an IT-Experten auf einen perfekten Technologiezugang in die
IT- & Software-Branche zurtickgreifen.

-

Starke Branchenkontakte: Durch unsere langjahrige
Tatigkeit in der IT- und Software-Branche haben wir starke
Beziehungen zu etablierten Unternehmen, Start-ups und
Investoren aufgebaut. Diese Kontakte ermdoglichen es uns,
attraktive Investitionsmaoglichkeiten zu identifizieren und
unseren Mandanten zuganglich zu machen.

Malgeschneiderte Losungen: Wir verstehen,
dass jeder Mittelstandler einzigartige
Anforderungen hat. Daher entwickeln wir
mafgeschneiderte Losungen, die den
individuellen Bediirfnissen unserer Kunden
gerecht werden und langfristige
Wertschopfungspotenziale freisetzen.

Innovationsférderung: Wir unterstiitzen
aktiv innovative Unternehmen in der IT-
und Software-Branche und fordern
deren Wachstumspotenzial. Durch unser
Engagement tragen wir dazu bei, den
Technologiesektor in Deutschland
voranzutreiben und zukunftsweisende
Losungen zu entwickeln.

17 | IT- & Software Branchenreport 2025




]

TR
——
———
LU e
i)
LU T
P —
——
LU D
LU L1 TR
)
"
Ammman
=
L

T

1

-4




	IT-Branchenreport
	Folie 1
	Folie 2: Executive Summary Strategische Relevanz im Wandel – IT-Consulting zwischen Skalierung, KI und Konsolidierung
	Folie 3: Übersicht IT-Consulting Markt (Deutschland) Konstante Wachstumsraten in einem immer stärker fragmentierten Markt
	Folie 4: Fokus Systemintegratoren Experten beim Zusammenfügen unterschiedlicher Hard- und Softwarekomponenten zur Steigerung der Effizienz und Leistungsfähigkeit
	Folie 5: Aktuelle Branchentrends Struktureller Wandel im IT-Consulting – Konsolidierung als strategische Konsequenz eines herausfordernden Marktumfelds
	Folie 6: Chancen- und Risikoanalyse in der IT-Consulting Branche Anhand einer SWOT-Analyse lassen sich aus den aktuellen Marktentwicklungen konkrete Handlungsempfehlungen ableiten
	Folie 7: Hauptakteure in der IT-Consulting Gezielte Zukäufe treiben den Wachstumskurs – M&A wird aktiv als strategisches Werkzeug in der IT Consulting Branche genutzt
	Folie 8
	Folie 9
	Folie 10
	Folie 11
	Folie 12
	Folie 13
	Folie 14
	Folie 15
	Folie 16
	Folie 17
	Folie 18


